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Release 2T10  
 

Rossi reporta recorde de crescimento e rentabilidade   

­ Lucro líquido mais que dobra e atinge R$ 109 milhões no 2T10, 114% superior ao 2T09  

­ Margem Líquida de 16,8%, margem EBITDA de 24,5% e ROE atinge 24,4% no 2T10  

­ Vendas contratadas totais bat em novo recorde e atingem R$ 905 milhões no período  

­ Lançamentos totais atingem R$ 1,1 bilhão, crescimento de 152% vs. 2T09  

 

São Paulo, 12 de agosto de 2010 ï A Rossi Residencial S.A.  (BM&FBovespa: RSID3; OTC: RSRZY), uma 
das principais incorporadoras e construtoras do Brasil, anuncia os resultados do 2T10. As informações 
financeiras e operacionais a seguir, exceto onde indicado o contrário, são apresentadas em BRGAAP e foram 
elaboradas em conformidade com as práticas contábeis advindas da Lei 11.638/07, bem como dos 
pronunciamentos e orientações do CPC ï Comitê de Pronunciamentos Contábeis.  

 

   Destaques  

   Operacionais  
 

V Lançamentos totais de R$ 1,1 bilhão (R$ 757 milhões parte Rossi) no 2T10,                      
152% superior ao 2T09; 

V Vendas contratadas totais de R$ 905 milhões (R$ 711 milhões parte Rossi) no 
período, 79% superior ao 2T09; 

V VSO (¹ ) de 26%  no 2T10  6° trime stre consecutivo de crescimento. 

 
      Segmento Econômico  

V VGV total lançado de R$ 575 milhões (R$ 375 milhões parte Rossi), 173% maior 
que 2T09, representando 50% de todos os lançamentos; 

V Vendas totais de R$ 432 milhões (R$ 338 milhões parte Rossi) no trimestre,  
147% superior ao registrado no 2T09. 

 

   Destaques  

   Financeiros  
 

V Aumento de 114% no Lucro líquido (vs. 2T09), atingindo R$ 109 milhões no 
2T10; 

V Margem Líquida atinge 16,8% no 2T10, um aumento de 3,0 p.p (vs. 2T09); 

V EBITDA atinge R$ 159 milhões, aumento de 77% em relação ao 2T09; 

V Margem EBITDA (² ) atinge 24,5% no trimestre; 

V ROE (³ ) atinge 24,4% no 2T10;  

V Melhora no custo, no prazo e na diversificação do endividamento. 

(¹ ) VSO ï vendas sobre oferta 
(² ) Margem EBITDA: metodologia comparável aos grandes competidores 

(³ ) ROE anualizado ajustado excluindo follow on, adicionando o cash burn do trimestre. 

RSID3: R$ 14,86 por ação 
OTC: RSRZY 

Total de ações: 266.436.388 
Valor de mercado: R$ 3,959 bilhões  
Preço de Fechamento: 11/08/2010 

 

Relações com Investidores:  
 

Cássio Audi 
CFO e Diretor de RI 
 
 

Adriana Godinho 
Gerente de RI 
 

Tel. (55 11) 3759-8596 
E-mail: ri@rossiresidencial.com.br 
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Men sagem do Presidente  

 

No 2T10 atingimos novo recorde de vendas contratadas, com um total de R$ 905 milhões (R$ 711 milhões 
parte Rossi), um crescimento de 79% em relação ao mesmo período do ano anterior. O indicador Vendas 
Sobre Oferta (VSO) manteve sua trajetória de crescimento pelo sexto trimestre consecutivo, atingindo 26% 
no período.  
 
Tivemos um volume de lançamentos totais de R$ 1,1 bilhão (R$ 757 milhões parte Rossi), 152% superior ao 
desempenho registrado no 2T09, totalizando 28 empreendimentos e 6.470 unidades lançadas. Lançamos no 
Segmento Econômico 19 projetos, com um VGV (valor geral de vendas) de R$ 575 milhões (R$ 375 milhões 
parte Rossi), representando 50% do VGV total lançado no período.  
 

No 1S10, os lançamentos alcançaram R$ 1,3 bilhão (parte Rossi), 40% do nosso guidance para o ano de 
2010. 

Continuamos nossa expansão para novos mercados, por meio da parcerias e Joint ventures. Atualmente, 
estamos presentes em 78 cidades, localizadas em 15 estados do País, além do Distrito Federal, e nossa 
variada linha de produtos permite que as obras que temos em andamento estejam adequadas às 
particularidades de cada uma das regiões.  

No desempenho financeiro nosso EBITDA atingiu R$ 159 milhões, um crescimento de 77% se comparado ao 
2T09. O lucro líquido mais do que dobrou em relação ao 2T09 e atingiu R$ 109 milhões. A margem bruta foi 
de 33,9%, a margem EBITDA de 24,5%, e a margem líquida 16,8% vs. 13,9% d ivulgado no 2T09 (aumento 
de 3,0 p.p).  

No Segmento Econômico continuamos investindo em produtos padronizados em larga escala, com o objetivo 
de reduzir nosso ciclo operacional e nossos custos. Além disso, padronizamos nossa estrutura de marketing, 
promoção e merchandising (estande de vendas) em todo o Brasil.  

 
A Rossi Vendas, nosso braço imobiliário, foi responsável por 41% das vendas contratadas totais no 2T10, 

com um total de R$ 374 milhões. Continuamos expandindo a sua atuação para outras cidades do País, já 
estando presente em 11 cidades, e em processo de abertura das novas filiais em Salvador e Belo Horizonte 
ainda neste ano.  
 
Os resultados alcançados no período refletem o reconhecimento em relação aos produtos e diferenciais da 
Rossi, impulsionados por um cenário bastante favorável na economia brasileira. Temos visto forte demanda 
em todos os segmentos de renda e nossa atuação diversificada nos permite aproveitar as oportunidades com 
maior eficiência.  
 
Estamos bem posicionados para nos beneficiar do grande potencial de crescimento do mercado de 
construção civil e seguimos confiantes para atingir nossas metas do ano.  
 
Ficamos honrados com a conquista do prêmio ABRASCA de criação de valor, destaque setorial 2010 - 
Construção Civil e Mercado Imobiliário. 
       
 

Heitor Cantergiani 
Diretor Superintendente 
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Rossi Conquista Prêmio ABRASCA de Criação de Valor  

Destaque Setorial 2010 em  Construção Civil & Mercado Imobiliário  
 

 

A Rossi foi a empresa vencedora do prêmio, que é concedido às empresas que, de acordo com metodologia 

própria, tiveram o m elhor modelo de criação de valor no período de 2007 a 2009, apresentaram 

sustentabilidade nos resultados e excelência em controle de riscos, transparência e atuação socioambiental.  

O Prêmio distingue as companhias com boas práticas de governança corporativa no mercado e utiliza 

metodologia inédita no Brasil. 

Foram selecionadas 215 empresas, das 365 empresas listadas na BM&FBovespa ao final do ano de 2009, 

utilizando-se como parâmetro o critério de liquidez. Essas empresas tiveram um aumento de 80% no valor 

de mercado no passado, enquanto as 150 excluídas pelo mesmo critério apresentaram ganho de apenas 

13% no período.  

 

Rossi tem  destaque no IR Magazine  Award  Brazil 2010 como ñmaior evolu­«o em RI - 

large capsò 

 

A Rossi foi uma das cinco empresas indicadas na categoria ñMaior evolu­«o em RIò (large caps), no ñIR 
Magazine Brasil Awardsò, sendo a única large cap do setor de construção civil indicada dentre as categorias 
do prêmio. 

A premiação é baseada na Sondagem Anual de Relações com Investidores no Brasil. Essa pesquisa procura 
identificar as empresas brasileiras com melhores práticas de Relações com Investidores e o atual estágio das 
mesmas no país. A pesquisa foi conduzida pelo Instituto Brasileiro de Economia, da Fundação Getulio Vargas 
(FGV), a partir de consulta a uma amostra de 400 analistas e investidores institucionais e de 5.000 
investidores individuais. 

Empreendimento Fibrasa Connection entra para o Guin ness Book  

Em junho de 2010, foi realizado o lançamento do "Fibrasa Connection" na Enseada do Suá, em Vitória-ES. O 
empreendimento comercial tem a chancela internacional "Triple A", caracterizando-se pela inteligência e pelo 
alto padrão arquitetônico numa reunião de alta tecnologia, segurança e conforto. Para agregar valor ao 
lançamento, a companhia inovou ao investir em realidade aumentada gigante, deu reconhecimento e registro 
como o maior marcador de realidade aumentada do mundo no Guinness World RecordsÊ, o livro dos 
recordes, que contém uma coleção de recordes internacionalmente reconhecidos, e certificou oficialmente o 
projeto da Rossi.  

 

Eventos Recentes  
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Esta tecnologia é uma novidade da ciência da computação que integra o mundo real a elementos virtuais, 
sobrepondo objetos tridimensionais gerados por computador em um ambiente real. Com isso, os clientes da 
Rossi podem visualizar o ñFibrasa Connectionò antes mesmo de sua construção, numa espécie de maquete 
tridimensional integrada ao mundo real. 

 
   Clique aqui para visualizar vídeo do empreendimento. 

Criação do Departamento de Sustentabilidade  e Relatório Anual de Sustentabilidade  

A Rossi criou uma área que cuidará apenas de iniciativas e ações ligadas à sustentabilidade. O departamento 
vai estudar e incentivar a ado­«o de pr§ticas sustent§veis dentro dos escrit·rios e nas obras da Rossi. ñFaz 
parte da nossa missão considerar o meio ambiente no desenvolvimento de soluções imobiliárias. Acreditamos 
que uma área espec²fica para tratar destes assuntos ir§ acelerar este processoò, disse o diretor de marketing 
da Rossi, Leonardo Diniz. 

Está disponível no site de Relações com Investidores o primeiro Relatório Anual de Sustentabilidade, 
elaborado a partir das diretrizes da Global Reporting Initiative (GRI), padrão internacional de relato que 
engloba um conjunto de indicadores acerca das práticas, da gestão e do desempenho da Companhia nos 
âmbitos econômico, social e ambiental. Esta publicação representa uma evolução na comunicação 
transparente com todas as partes interessadas da Companhia, e integra o conjunto de ações promovidas pela 
Rossi com base em seu compromisso com o desenvolvimento sustentável. 

 

 

 

 

 

http://www.youtube.com/watch?v=Hzj2RBuKoqo
http://www.rossiresidencial.com.br/ri
http://www.mz-ir.com/rossi/rao2009/rao.asp?i=0
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Destaque no Prê mio Top Imo biliário  

 

O 17º Prêmio Top Imobiliário estabeleceu o ranking das melhores empresas de construção, incorporação e 
vendas, e na categoria Top Executivo, que reconhece e destaca um profissional que tenha contribuído 
significativamente para o desempenho do setor em 2009, o vencedor foi o João Rossi, presidente do 
Conselho de administração da Rossi. 

A votação para o prêmio foi realizada por meio do site TOP Imobiliário, em eleição aberta a todos os 
interessados, que podiam escolher entre outros profissionais indicados por especialistas do ramo imobiliário.  

 
Liquidação das Debêntures  

 
Foram liquidadas as debêntures simples não conversíveis em ações, com garantia real da Companhia, 
aprovadas em Assembléia Geral Extraordinária em 05 de maio de 2010, adquiridas pelo Fundo de Garantia do 
Tempo de Servi­o (ñFGTSò), representado por seu agente operador, Caixa Econ¹mica Federal, no montante 
total de R$ 500 milhões (quinhentos milhões de reais), ao custo de TR + cupom inicial de 8,75% a.a. e 
vencimento no dia 1° de maio de 2015. 
 
Os recursos captados serão integralmente destinados ao financiamento da produção de unidades residenciais 
que sejam enquadradas na legislação do Sistema Financeiro de Habitação ï SFH. 

 
Parceria  com a  GMS Imobiliária e Construtora para atuação no Estado do Mato Grosso  

 
A Rossi e a GMS Imobiliária e construtora,  anunciaram parceria para operar no mercado imobiliário de Mato 
Grosso. A participação será de 70% Rossi e 30% da GMS, com um VGV potencial de lançamentos totais de 
R$ 500 milhões de reais em dois anos. A gestão dos serviços de back-office, como finanças, contabilidade e 
Tecnologia da Informação (SAP) será feita pela Rossi.  
 
Sobre a GMS Imobiliária e Construtora  
Há 30 anos no mercado, a GMS Imobiliária e Construtora é uma das principais companhias no ramo da 
construção civil no Estado do Mato Grosso e já possui 800 mil m2 construídos entre obras industriais, 
comerciais e residenciais. 
 
 

 

 

http://www.blog.etica.com.br/?p=1073
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Segmento Econômico  

No 2T10 foram lançados 19 empreendimentos com 4.711 unidades que totalizam um VGV de R$ 575 milhões 

(R$ 375 milhões parte Rossi).  

Continuamos a apostar na estratégia de diversificação da Companhia, e nesse ano meta de participação no 

segmento Econômico será de 50 a 55%.  

Evolução da P articipação do Segmento Econômico  

no VGV L ançado  (Parte Rossi)  

13%

29%

47%

50 -55%

2007 2008 2009 2010E

CAGR: 53%

 

Tecnologia d e Construção   
 
A Rossi possui know how em diversas tecnologias de construção e pode aplicá-las de acordo com as 
características de cada projeto de modo a maximizar o retorno para o acionista. No Segmento Econômico, a 
Rossi possui 4 sistemas construtivos:   

­ Alvenaria estrutural com laje moldada ñin locoò; 

­ Alvenaria estrutural com laje pré-fabricada; 

­ Paredes e lajes monolíticas com forma de alumínio; 

­ Sistema de painéis e lajes em concreto pré-fabricado. 

 
O Pré Fabricado possui fábricas na região metropolitana de Campinas e região metropolitana de Porto Alegre, 
com capacidade para produzir 3.000 apartamentos/ano e 2.000 apartamentos/ano, respectivamente. Como 
vantagens deste sistema, estão: rapidez na execução da estrutura do prédio e acabamento final, menor 
custo, maior qualidade, grande possibilidade de melhoria contínua com preservação dos padrões de 
qualidade Rossi. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

Página 7 de 36 

Fábrica na região metropolitana de Porto Alegre  e m ontagem de apartamentos .  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Além dos apartamentos, as fundações e o s muros de divisa também são pré -fabricados.  
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Feirão da Caixa Econômica Federal em Maio/Junho 2010:  

­ 12.000 visitantes nos estandes da Rossi, durante Feirão da Caixa Econômica Federal realizado 
em diversas cidades do Brasil.  

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 


